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Manuel L. Mair  &  Lothar Mair  

Agil und zukunftsfit

MAITEC steht für nachhaltiges Wirtschaften und vorausschauendes Denken. Dafür setzen wir täglich 
ein Zeichen. Wir prüfen bereits heute alle unsere Entscheidungen auf ihre Bedeutung und Auswirkun-
gen auf unser Netzwerk und somit auf unsere Zukunft. Dadurch können wir heute auf den Früchten 
der Vergangenheit aufbauen und MAITEC nicht nur als innovativen und zeitgemäßen Akteur in der 
Branche, sondern auch als agiles Unternehmen betrachten, das bestens für die Herausforderungen der 
Zukunft gerüstet ist.

Wir sind stolz darauf, schon mit unserer Gründung auf Frauenpower gesetzt und eine gezielte Förde-
rung aller Mitarbeiter und Mitarbeiterinnen in gleichem Maße angestrebt zu haben. So steht unser 
Team heute nicht nur in einem ausgewogenen Verhältnis von Männern und Frauen, sondern Frauen 
sind auch in allen Ebenen von MAITEC, von der Umsetzungs- und Administrationsebene bis hin zu 
Führungspositionen und anderen Schlüsselbereichen. Dies möchten wir einmal mehr mit der Berufung 
von Daniela Buchheim in die Geschäftsführung von MAITEC Deutschland unter Beweis stellen. Wir 
wissen, dass alle unsere Mitarbeiter und Mitarbeiterinnen eine beeindruckende Vielfalt an Fähigkeiten 
und inspirierenden Perspektiven mitbringen. Darum haben wir stets das Potenzial auch für Frauen 
in technischen Berufen erkannt und gezielt unterstützt. Darauf aufbauend können wir heute unser 
Unternehmen gezielt weiterentwickeln. Weil wir wissen, dass der Beitrag jedes einzelnen Mitarbeiters 
und jeder Mitarbeiterin unverzichtbar ist, wenn es darum geht, innovative Lösungen zu entwickeln, 
die unsere Kunden voranbringen.

Im Besonderen möchten wir Sie mit dieser Ausgabe der CONNECT auf unseren Beitrag zu mehr Nach-
haltigkeit im Poolbetrieb hinweisen. „Top Water Save“ steht nicht nur für eine sichere Wasserversor-
gung, indem Nutzwasser in sauberes Wasser umgewandelt wird, sondern auch für eine umweltfreund-
liche und wirtschaftlich sinnvolle Anwendung in Zeiten der Wasserknappheit.

In diesem Sinne laden wir Sie herzlich zum Blättern in unserem Magazin ein und zu vielen inspirieren-
den Ideen für all jene Herausforderungen, die es noch zu meistern gilt. Gerne unterstützen wir Sie alle 
gemeinsam bei der Entwicklung neuer Lösungen. Zögern Sie nicht und kontaktieren Sie uns. 
Wir freuen uns auf Sie!

Wir freuen uns darauf, Sie auf der Aquanale begrüßen zu dürfen. Auch heuer sind wir wieder auf der 
führenden Messe für Wassermanagement und Wassertechnologie mit einem Messestand vertreten. 
Sie finden uns in Halle 7.1, Stand D001 + Stand B001. Nutzen Sie gemeinsam mit uns diese 
ausgezeichnete Gelegenheit, neueste Trends und Innovationen in der Branche zu erkunden, 
Wettbewerbsanalysen durchzuführen und den Netzwerkgedanken zu stärken.

Daniela Buchheim

EDITORIAL
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Frauenpower beim Fullservice Logistiker

Was heute unter den Schlagworten „Frauenquote“ und „Gleichstellung der Geschlechter“ in aller Munde ist, 
ist seit jeher gelebte Praxis bei MAITEC nicht, weil die Profis für Systemprodukte im Rohrleitungsbau eine 
Quotenregelung einführen hätten müssen, sondern vielmehr deshalb, weil der Gedanke der Diversität und 
Multiperspektivität von Anfang an prägend für MAITEC war. „Wir wissen, dass Frauen nicht nur meist sozial 
sehr kompetent sind und das Team stärken“, ist Unternehmerin Martina Mair überzeugt, „sondern wir sehen 
in den vielen verschiedenen Perspektiven jedes einzelnen Mitarbeiters das Potential, 
neue Aspekte zu erkennen und bisher unbeachtete Lösungswege zu finden.“  
Einen ähnlichen Gedanken verfolgt Lisa Mair, wenn sie die Leistungen des Elysee-
Büroteams hervorhebt und den abteilungsübergreifenden Teamgedanken in 
den Fokus rückt. Auch Firmengründer Lothar Mair sieht in der Frauenpower 
einen Motor für den unternehmerischen Erfolg und erwähnt in diesem Zu-
sammenhang unter anderem Daniela Buchheim, die in die Geschäftsfüh-
rung von MAITEC Deutschland berufen wurde sowie das aus Susanne 
Schimpf, Claudia Michelmayr und Enikö Juhaszne Sebök bestehende 
Lagerteam in Österreich, die nicht nur alle drei den Staplerschein be-
sitzen, sondern jeden Tag Tatkraft beweisen, wenn sie die Abläufe 
und Prozesse in der Lagerhaltung reibungsfrei am Laufen halten. 
„Mich beeindruckt der stets wertschätzende Umgang, selbst in 
druckvollen und hektischen 
Situationen“, bestätigt  
Daniela Buchheim und 
setzt sich zugleich zum 
Ziel, diese Multiper-
spektivität auch in 
Zukunft ganz  
gezielt zu  
fördern.

INTERN

Unsere drei Logistikerinnen sorgen für einen reibungslosen Ablauf: 
Die Lagerwirtschaft bei MAITEC ist fest in Frauenhand. 

Die gesamte Belegschaft bei den Rohrleitungsprofis steht in einem 
ausgewogenen Geschlechterverhältnis von 50:50 und verteilt sich 

auf alle Ebenen der Organisationsstruktur.
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INTERVIEW

Connect: Was bedeutet Garten für Sie?
Reinhard Kittenberger: Garten ist für mich Kraft-
quelle und Refugium, Urlaubsgefühl und Rück-
zugsort. Ich kann dort Energie tanken und auch 
Energie loswerden. Ich muss immer etwas machen, 
sonst zerreissts mich einmal. Drum geh ich auch 
nach der Arbeit bei mir daheim in den Garten, bis 
es finster wird …

Ich nehme an, mit dieser unbändigen Leiden-
schaft hat alles angefangen?
(lacht) Wir haben 1982 in einem Wohnhaus be-
gonnen. Genauer gesagt in der Garage über der 
wir gerade sitzen. Das ist wirklich so wie bei den 
ganz Großen, die heute irgendwelche angebissenen 
Äpfel verkaufen (lacht) aus einer Garage heraus 
entstanden. Mich hat von Anfang an angetrieben, 
dass ich mit meiner Arbeit anderen Menschen eine 
Freude bereiten wollte. Dass wir dafür auch Geld 
verdienen mussten, das war eher eine Notwendig-
keit. Immer mehr Menschen sind zu uns gekom-
men und wollten Bilder von den Gärten sehen, die 
wir gemacht haben. Irgendwann kam mir die Idee, 
dass ich die besten Gärten doch bei mir daheim 
selbst errichten kann. Dann zeige ich keine Bilder 
her, sondern die Gärten selbst. Das hat ganz klein 
angefangen mit einem Schwimmteich, einem  

Naturgarten, einem Rosengarten … heute kommen 
bis zu 200.000 Besucher jedes Jahr zu uns, Gäste 
aus aller Welt, Reisegruppen von China, Indien 
– von überall her.

Man merkt Ihnen mit jedem Wort an, dass Sie 
vor Energie sprühen …
Und vor Ideen … mich begeistert, was ich beruflich 
mache. Und das will ich auch an die nächste Gene-
ration weitergeben. Darum haben wir die Gärten 
auch immer kindertauglich aufgebaut. Unsere 
Erlebnisgärten sind ein Ausflugsziel für Familien 
geworden, wir haben einen großen Spielplatz mit 
Rutschen und Streichelzoo und so kommt mittler-
weile schon die dritte Generation zu uns, Eltern, 
die selbst als Kinder bei uns waren und heute mit 
ihren eigenen Kindern einen Ausflug machen.

Neueste Errungenschaft sind Ihre Chalets am 
Gartensee. Wie kam es dazu?
Irgendwann hatte ich den Gedanken, wenn ich 
200.000 Gäste tagsüber begrüßen kann, dann sind 
doch ganz sicher einige dabei, die längere Zeit bei 
uns bleiben wollen, die ein paar Tage oder übers 
Wochenende aus der Stadt flüchten und im Gar-
tenparadies Urlaub machen wollen. Also haben wir 
auf unsere 35 Jahre lange Erfahrung im Schwimm-
teichbau zurückgegriffen und einen Gartensee 
mit verschiedenen kleinen Häusern, abgegrenzten 
Gärten und unterschiedlichen Rückzugszonen 
geplant und umgesetzt. Und schon die allerersten 

Gäste haben mir gezeigt, dass ich mein Ziel, an-
deren Menschen eine Freude zu bereiten, damit 

wieder erreichen konnte.

„Gärtner gehen nicht in Pension, 
sondern werden kompostiert. 

Bis dahin möchte ich etwas tun 
und mich einbringen können. 

Ich liebe es, wenn ich jemandem 
eine Freude machen kann.“

In Freundschaft verbunden

4
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Rückblickend hört sich das wie eine 
lineare Erfolgsgeschichte an. Welche 
Herausforderungen hatten Sie zu meistern?
Linear war das ganz und gar nicht! Meine Frau und 
ich haben gearbeitet und gearbeitet. Wir waren 
absolute Arbeitstiere und wenn man soviel arbeitet, 
dann „verarbeitet“ man dabei auch seinen Partner. 
15 Jahre nach Unternehmensgründung stand die 
Scheidung ins Haus. Dann kamen persönliche, 
private und auch wirtschaftliche Niederlagen dazu. 
Als kreativer Mensch bin ich nicht auf Finanzen 
fokussiert. Da hab ich mein Lehrgeld gezahlt, bis 
ich verstanden hab, dass auch jeder Künstler ein 
Management braucht. Wir hatten Jahr für Jahr den 
Umsatz enorm gesteigert, zugleich ist immer weni-
ger geblieben und ich hab immer mehr gearbeitet. 
Das Geld, das ich am Wochenende als Musiker auf 
Unterhaltungen verdient hab, hab ich am Montag 
zum Auszahlen der Gehälter verwendet. Dann 
kam die Trennung von meiner zweiten Partnerin 
und als 2002 das Hochwasser kam, hab ich nur 
noch ans Aufhören gedacht. Heutzutage würde 
man Burnout dazu sagen. Letztlich hab ich mich 
neu aufstellen müssen und ich hab mich ganz auf 
meine Kreativität konzentriert.

Von welchen Ihrer vielen Ideen haben Ihnen 
Freunde abgeraten?
Auf jeden Fall von dem Chalet-Projekt. Ich hab 
zehn Jahre daran gegrübelt und geplant und mit 
58 hab ich entschieden, wir machen das. Damals 
ist mein Sohn ins Unternehmen gekommen und 
ich hab gewusst, dass es weitergeht. Und ganz am 
Anfang hat mir mein Vater von der Selbständig-
keit abgeraten. Der war sogar ein bisschen böse 
auf mich, weil ich den Landesdienst quittiert hab. 
– Rückblickend war es ganz und gar nicht einfach 
aber ich bin froh über jede Erfahrung, die ich ge-
sammelt habe. Denn heute kann ich mir den Luxus 
leisten, das zu machen, was ich liebe: Gärtnern, 
mit Lehrlingen Jungpflanzen produzieren, Ideen 
einbringen … 

Zu den Erfahrungen, 
die Sie gesammelt ha-
ben, gehört auch der Bau 
von Naturpools. Man sagt, 
dass Sie ein echter Pionier auf dem Gebiet sind …
Ich war einer der Pioniere in Österreich. Anfang 
der 80er Jahre haben sich drei Gärtner (die heute 
große Unternehmen führen) mit Naturteichen zu 
beschäftigen begonnen. Es gab kaum Wissen auf 
dem Schwimmteichsektor. Eine Kundin kam zu 
mir und hat mich gefragt, ob wir so etwas bauen 
würden. Ich habe drüber nachgedacht, wie so ein 
„Schwimmteich“ funktionieren muss, hab mir 
Gedanken gemacht, warum der eine See trüb, ein 
anderer aber klar ist und hab daraus Prinzipien ab-
geleitet, die ich in kleinem Maßstab in meinem ers-
ten Teich angewendet hab. Dieser erste Schwimm-
teich funktioniert heute noch und die Dame, die 
damals zu mir gekommen war, ist noch heute 
glücklich damit. Mittlerweile haben wir mehr als 
3000 Schwimmteiche errichtet und unser System 
wurde mit jedem Projekt verbessert. Die Teiche in 
den Schaugärten zeichnen diese Entwicklung nach. 
Jeder von ihnen funktioniert und jeder ist zugleich 
ein Zeuge für diese Geschichte.

Mit den Teichen kam auch MAITEC ins Spiel 
– was verbindet Sie?
Lothar Mair ist genauso ein Pionier wie ich.  
Wir arbeiten seit mehr als 25 Jahren zusammen. 
MAITEC ist für uns ein Partner, wie ich keinen 
vergleichbaren kenne. Und das sage ich nicht,  

INTERVIEW

„Der Garten ist für alle Sinne enorm wichtig. Wenn ich 
im Garten bin und zwischen duftenden Blumen und 

Bäumen spazieren oder im Teich schwimmen gehe, 
dann wüsste ich nicht, wo ich zum Urlaub machen 

hinfahren sollte. Es gibt einfach nichts Schöneres, 
als diese wunderbare Natur.“
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INTERVIEW

          weil ich für das 
Magazin von MAITEC ein 

Interview gebe. Das sage 
ich aus voller Überzeugung. 

Lothar versteht es, den Kunden 
zuzuhören. Wenn ich gesagt hab, wir brauchen 
eine Holzkiste als Skimmer, dann hat sich Lothar 
Gedanken gemacht, wie man das realisieren kann 
und ist mit einer Kunststoffkiste zurückgekommen. 
Wir haben uns immer gegenseitig inspiriert und 
haben gemeinsam Ideen weiterentwickelt. Wenn 
wir gesagt haben, wir brauchen ganz dringend 
eine Rohrleitung in der und der Stärke, dann hat 
Lothar am nächsten Tag eine Lösung für uns ge-
habt, damit die Baustelle nicht stehen muss. Und 
wenn wir das Gefühl hatten, dass sich in einem 
bestimmten Bereich ein Marktfeld auftun könnte, 
dann hat Lothar das Gespür gehabt, mit uns ge-
meinsam dieses Feld zu erschließen.

Das hört sich nach einer wertschätzenden 
Freundschaft an …
Ja, aus dieser Geschäftsbeziehung ist eine Freund-
schaft entstanden. Und zugleich arbeiten wir in den 
Projekten immer professionell zusammen. Von den 
ganz kleinen bis zu den riesengroßen, wie der Ther-
me Wien. Da sind wir beide sehr professionell in 
der Entscheidungsfindung und sagen auch direkt, 
was geht und was nicht geht. Bei MAITEC passt das 
immer! Der Preis ist fair, die Qualität stimmt und 

wenn es drauf ankommt, dann setzt 
MAITEC alles in Bewegung, dass wir 

die Ware dort haben, wo wir sie brau-
chen. Lothar und ich sind heute die alten 

Hasen in dem Geschäft. Und uns verbindet 
beide, dass wir gerne noch einmal 35 Jahre 

jünger wären, weil wir beide noch viel mehr 
weiterentwickeln und umsetzen wollen.

Was ist die Voraussetzung für diese freund-
schaftliche Wirtschaftsbeziehung?
Ich denke, dass wir beide das Wirtschaftliche ganz 
sachlich sehen und offen sowohl die Probleme als 
auch die positiven Dinge ansprechen. Das erwarte 
ich auch von meinen Partnern und von meinen 
Mitarbeitern. Ich sag das zu jedem: „Wenn du dich 
unfair behandelt fühlst, dann sag es, dann kann 
ich was machen.“ Und dann entschuldige ich mich 
auch, wenn ich einen Fehler gemacht hab. Das ist 
einfach nötig, denke ich, wenn man gemeinsam 
was erreichen will.

Nach welchen Kriterien wählen Sie 
Lieferanten aus?
Ich hab das Gefühl, heute schaut jeder nur noch 
auf den Preis. Als es uns finanziell sehr schlecht 
ging, hab ich das auch gemacht. Aber der Schuss 
ging nach hinten los. Wenn du günstig einkaufst 
und dann aber in der Gewährleistung nacharbei-
ten musst, dann hat das keinen Sinn. Letztlich 
zählt eine faire und persönliche Beratung, damit 
man langfristig zusammenarbeiten kann. Das 
geht immer mehr verloren. Darum zählen wir 
zu 100 Prozent auf MAITEC, weil dieser Geist bei  
MAITEC weiterlebt.

Worauf sind Sie stolz?
Ich bin stolz auf meine Kinder und auf unsere Mit-
arbeiter. Wir treffen uns – jeder mit jedem – immer 
auf Augenhöhe und trotzdem gibt es klare Linien. 
Das ist wahrscheinlich der Grund, warum wir auch 
in schwierigen Zeiten zusammenhalten.

>>Das jüngste Großprojekt bei Kittenberger ist 
der Gartensee mit dem Chaletdorf zum Über-
nachten, Urlaub machen und Entspannen.

https://www.kittenberger.at
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Connect: Wann haben Sie Ihre Leidenschaft für 
den Garten entdeckt?
Manuela Murth-Menhardt: Ich bin ein absoluter 
Gartenmensch – aber nicht der mit dem grünen 
Daumen, sondern eher der Genießertyp. Wir haben 
einen der schönsten Arbeitsplätze, den man sich 
vorstellen kann. Wenn es richtig stressig ist und 
man geht fünf Minuten zum Verschnaufen in den 
Garten, dann hat man wieder Kraft für die Arbeit.

Welcher Weg führte Sie ins Unternehmen?
Relativ bald nach der Hochwasserkatastrophe hab 
ich im Marketing begonnen. Damals war ich schock-
verliebt in die Erlebnisgärten. Heute kann ich als 
Geschäftsführerin an der Weiterentwicklung aktiv 
mitgestalten. Damals war das mit 30.000 Besuchern 
noch überschaubar und der Reinhard Kittenberger 
hat mehr ans Aufhören gedacht. Aber die Mitarbeiter 
haben gesagt: „Chef, das schaffen wir, wenn wir alle 
zusammenhelfen!“ Das hat alle noch mehr verbun-
den. 2005 wurde schließlich mit viel Geld und mit 
Unterstützung vom Land Niederösterreich alles wie-
der aufgebaut und dann ist es erst richtig gewachsen.

Sie haben sich von Anfang an gut ergänzt?
Das ist unsere Firmenphilosophie, dass sich jeder 
bestmöglich einbringen kann. Auch wenn wir je 
nach Saison 160, 170 Mitarbeiter haben, dann fühlt 
es sich dennoch an wie eine große Familie mit fla-
chen Strukturen, ohne aufgeblähten Apparat und 
mit ganz klarer Aufgabenverteilung. 

Ist das etwas, das Sie auch mit MAITEC verbindet?
Ja, das sehr wertschätzende Miteinander auf Au-
genhöhe verbindet uns, denke ich. So wie wir uns 
in der Firma hinsetzen und gemeinsam nach der 
Lösung für eine Herausforderung suchen, so funk-
tioniert das auch mit MAITEC. 

Was verbindet Sie über das reine Geschäfts-
verhältnis hinaus?
Das ist diese bodenständige, ehrliche und natur-

verbundene Art. Wir teilen die gleichen Werte 
und haben eine sehr ähnliche Firmenkultur.

Worauf legen Sie bei der Auswahl 
Ihrer Geschäftspartner wert?
Schon im Erstgespräch achten wir 
darauf, ob wir ähnliche Werte und Ziele verfolgen. 
Uns ist noch immer so etwas Altmodisches wie 
Handschlagqualität extrem wichtig. Auch wenn man 
heute immer mehr verschriftlichen muss – letztlich 
muss ich mich trotzdem auf den anderen verlassen 
können. Und worauf wir dann auch noch schauen, ist 
ein gewisser Geist für Innovationen, das Gefühl, dass 
dieser mögliche Partner ähnlich wie wir ein bisschen 
um die Ecke denken kann …

Wie geht es Ihnen bei diesem Innovationsgeist 
mit Fehlern?
Die passieren und dürfen passieren – gerade wenn 
man unter Druck steht – und der ist heute zum Teil 
sehr groß, bei unseren Mitarbeitern, aber auch bei 
unseren Gästen und Kunden. Zwei Jahre Corona sind 
nicht spurlos an uns vorübergegangen. Aber man 
kann Ängste und Sorgen relativ gut bewältigen, 
wenn es ein Miteinander gibt und auch Fehler auf 
Augenhöhe besprochen werden und zugleich in die-
sen unsicheren Zeiten wieder verstärkt auf den 
Gemeinschaftssinn und das Verbindende achtet.

Was tun Sie für den guten Teamgeist?
Ich denke, dass jeder bei uns weiß, dass wir immer ein 
offenes Ohr haben und man mit uns über alles spre-
chen kann. Und dann achten wir darauf, möglichst 
jeden zu berücksichtigen und dabei nie das Gemein-
same aus den Augen zu verlieren.

Wo steht Kittenberger in 10 Jahren?
Wir werden uns intensiv mit Nachhaltigkeit, Wasser-
knappheit und Extremwettersituationen beschäftigen 
und zugleich wird das individuelle Gartenerlebnis 
immer wichtiger werden. Auf jeden Fall haben wir noch 
viele kleinere und größere Ideen in der Schublade.

„Wir teilen die gleichen Werte.“

„Besondere Freude macht mir die 
Vielfalt an der Arbeit. Es ist kein Tag 

wie der andere. Das kann manch-
mal stressig sein, aber es gibt ein 

großartiges Gefühl, wenn wir gerade 
dann im Team zusammenhelfen.“

INTERVIEW
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Jetzt 
registrieren!

Neuer B2B Webshop

Vor rund einem halben Jahr ging der B2B-Webshop von MAITEC online und die Fullservice-Logisti-
ker für Systemprodukte in der Rohrleitungs- und Pumpentechnik setzten damit einen erfolgreichen 

Schritt in der Digitalisierung. „Wir haben nun systematisch User-Feedback eingeholt, ausgewer-
tet und dementsprechend nicht nur die Usability optimiert, sondern auch einige Funktionen 

erweitert“, erläutert Marketing & E-Commerce Leiter Christoph Mair. Damit können Profi-
kunden von MAITEC noch einfacher und komfortabler rund um die Uhr Bestellungen 

aufgeben und alle verfügbaren Produktdaten einsehen. Der Webshop 
kann insgesamt eine tolle Erfolgsbilanz vorweisen: „Nicht nur, dass 

unsere Kunden diese Ergänzung in der Kundenbetreuung sehr 
gerne angenommen haben“, freut sich Mair, „auch die Rückmel-

dungen und Bewertungen nach diesen ersten sechs Monaten 
zeigen, dass mit dem Onlineshop ein wichtiger Meilenstein 

bei MAITEC erreicht werden konnte.“

Schon nach den ersten Monaten ist klar: 
Der B2B Webshop von MAITEC ist ein voller Erfolg 
und wird von den Kunden sehr gerne als weitere 
Serviceleistung angenommen.

Unser Mitarbeiter Friedrich Wiesinger 
bei der Verarbeitung von alten Kartons 

zu neuem Verpackungsmaterial.

Engagierte Nachhaltigkeit und echter Umweltschutz

Wir von MAITEC wollen bei Umweltschutz und Nachhaltigkeit nicht einfach nur gut klingende Sätze 
veröffentlichen, wir wollen einen echten Beitrag leisten. Und darum denken wir nicht nur an eine 
energieeffiziente und möglichst CO2-neutrale Produktion und Logistik, sondern wir führen beispiels-
weise die in der Verpackung angefallenen Ressourcen aktiv einer Wiederverwendung zu.  
Konkret sammeln, sortieren und lagern wir Verpackungen und nutzen diese gezielt als Füllmaterial 
für neue Produktsendungen. Natürlich bedeutet das für uns einen erheblichen Mehraufwand –  
von Lagerung, Sortierung, Zerkleinerung bis zur Zweitnutzung fallen deutliche Mehrkosten an.  
Doch diese Entscheidung haben wir mit voller Überzeugung und als Ausdruck unseres ehrlichen 
Engagements für mehr Umweltschutz und Nachhaltigkeit getroffen. So können Sie als Kunde sicher 
sein, dass Sie mit jeder Bestellung bei 
MAITEC selbst auch einen Beitrag zur 
Ressourcenschonung leisten.

Christoph Mair
Marketing & 
E-Commerce Leiter
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Aufklären statt Angst schüren

Wasser ist ein kostbares Gut. Deshalb geht die Schwimmbadbranche mit dieser wertvollen Ressource schon 
seit jeher sorgsam um. Eine professionelle Wasseraufbereitung sorgt dafür, dass das Wasser mehrere Jahre 
im Becken bleiben kann. Ein Cover reduziert die Verdunstung erheblich, und Regenwassernutzung ist, so sieht 
man es unter anderem bei MAITEC, auch für verschiedene Verwendungszwecke möglich. 
Also, warum dieses Poolbashing? Schließlich werden nur rund 0,44 Prozent des gesam-
ten Trinkwasserverbrauchs in Deutschland für die Frischwassernachbefüllung von 
privaten  Pools verwendet. Zudem sinkt der tägliche Wasserbedarf pro Person seit 
Jahren kontinuierlich – trotz „Poolboom“ während der Corona-Jahre. „Aufklären 
statt Angst schüren“, das ist das Gebot der Stunde. 
Der Bundesverband Schwimmbad & Wellness hat deshalb unter anderem 

einen Aufklärungsfilm konzipiert sowie ein 
Positionspapier erarbeitet. Beides finden 
Sie auf der Website des Verbandes: 
www.bsw-web.de. 

Hausverstand statt Poolverbot

Österreich ist in der glücklichen Lage, genug Wasser zu haben. Gerade in der Sommerzeit überschlagen sich Medienbe-
richte über Österreichs Poolbranche, mit oft reißerischen Schlagzeilen – meist basierend auf Mythen und Vorurteilen. 
Unser Ziel als ÖVS ist es, Personen mit politischer Verantwortung faktenbasierte Informationen rund um Swimming-
pool-Bau und -Wartung sowie wissenschaftliche Erkenntnisse der Mikrobiologie, der Hygiene und der Volkswirtschaft   

  zur Verfügung zu stellen und damit den Mythen und Falsch-
informationen entgegenzuwirken.

Dazu haben wir das 14-seitige Positionspapier „Hausverstand statt 
Poolverbot“ erstellt und an knapp 2.100 Bürgermeister:innen über-

mittelt. Weiters wurde unsere Öffentlichkeitsarbeit massiv verstärkt 
und Informationsblätter zu den Themen „Wasser und Ressourcenscho-

nung“ erstellt. Mit MAITEC haben wir dazu 
einen kompetenten Partner, der uns bei 

diesen nachhaltigen Themen unterstützt.

Ressourcenschonendes Wellnessfeeling

MAITEC ist aktives Mitglied in verschiedenen Verbänden, um so tatkräftig die jeweiligen 
Branchen zu unterstützen und das Arbeitsfeld mitzugestalten. So sind wir stets bei 
den wichtigsten Messen und Ausstellungen mit einem eigenen Informationsstand 
präsent, um über Produktneuheiten und Innovationen zu informieren und zu be-
raten. Auch an der Ausarbeitung neuer Wege und Lösungen ist MAITEC feder-
führend beteiligt. So konnte auf der Publikumsmesse in Tulln gemeinsam mit 
dem Österreichischen Verband der Schwimmbad & Saunawirtschaft (ÖVS) ein 
Positionspapier unter dem Generalthema „Hausverstand statt 
Poolverbot“ an Nationalratspräsident Wolfgang Sobotka über-
geben werden.

Auf dem Foto von links: Manuel Mair, Nationalratspräsident 
Woflgang Sobotka, ÖVS Präsident Johann Pointstingl sowie der 

niederösterreichische Landeshauptmann-Stellvertreter Stephan Pernkopf.

Ute Wanschura, Bundesverband 
Schwimmbad & Wellness e.V. (bsw) 

Jürgen Rathmanner, ARGE ÖVS – Verband 
der Schwimmbad- und Saunawirtschaft
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Ein wichtiger Beitrag für 
nachhaltige Wassernutzung
Völlig unbestritten sind die Auswirkungen des Klimawandels. Klar ist auch, dass sich dies nicht nur auf den 
Wasserhaushalt insgesamt auswirkt, sondern auch, dass wir den Verbrauch dieser kostbaren Ressource ein-
schränken müssen. Weil aber generelle Verbote oder eine Dämonisierung beispielsweise von privaten Pools 
nichts zur Lösung beitragen, verfolgen die Profis von MAITEC einen anderen, einen konstruktiven Ansatz.

Denn gerade deshalb, weil viel Wasser ungenutzt und sprichwörtlich den Bach hinunterfließt, hat MAITEC 
heute mit „Top Water Save“ eine Systemkomponente zur Wasseraufbereitung im Sortiment, die in verschiede-
nen Ausbaustufen verfügbar ist. Konkret gibt es ein günstiges Einsteigermodell, das manuell bedienbar ist, eine 
vollautomatische Anlage sowie eine Premium-Variante mit integrierter Mess-, Regel- und Dosiertechnik. 
Die wesentliche Grundfunktion aber ist bei allen drei Modellen gleich: Es wird Regenwasser, Nutzwasser oder 
auch Rückspülwasser aus Pools so aufbereitet, dass am Ende des Prozesses sauberes Wasser, beispielsweise für 
die Bewässerung von Pflanzen zur Verfügung steht. In einem mechanischen Filter-System wird unter Anwen-
dung physikalischer Prinzipien verunreinigtes Wasser gereinigt und damit der Gesamtwasserverbrauch in 
großem Umfang reduziert.

Top Water Save kann natürlich schon bei Neubauten berücksichtigt werden, aber auch bestehende Anlagen 
können mit diesen Systemkomponenten nachgerüstet werden – egal ob im privaten Haushalt, gewerblichen 
oder industriellen Großanlagen oder auch in der Landwirtschaft. Neben den bestehenden Standardmodellen, 
gibt es weiteres Zubehör, unterschiedliche Tankgrößen und Behälter jederzeit gerne auf Anfrage.  

Top Water Save BASIC Top Water Save PROFESSIONAL Top Water Save PREMIUM

Top Water Save-System

Art.-Nr Bezeichnung Maße L x B x H Eigenschaften

0892480M Top Water Save BASIC 115 x 78 x 180cm manuelle Aufbereitungsanlage

0892481M Top Water Save PROFESSIONAL 115 x 78 x 180cm vollautomatische Aufbereitungsanlage

0892482M Top Water Save PREMIUM 150 x 78 x 180cm vollautomatische Aufbereitungsanlage mit 
integrierter Mess-, Regel- und Dosiertechnik
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Art.-Nr Bonupipe/Bonuflex Dimension Länge PN Ausführung

0310104M BonuFlex 50x3,5mm 25m 5 ISOLIERT PE 0,038 W/m*K

0310105M BonuFlex 63x4,0mm 25m 5 ISOLIERT PE 0,038 W/m*K

0310106M BonuFlex 75x4,5mm 25m 3 ISOLIERT PE 0,038 W/m*K

0310114M BonuPipe 50x2,4mm 5m 10 ISOLIERT PE 0,038 W/m*K

0310115M BonuPipe 63x3,0mm 5m 10 ISOLIERT PE 0,038 W/m*K

0310116M BonuPipe 75x3,6mm 5m 10 ISOLIERT PE 0,038 W/m*K

0310123M BonuPipe 50x3,7mm 5m 16 ISOLIERT PE 0,038 W/m*K

0310124M BonuPipe 63x4,7mm 5m 16 ISOLIERT PE 0,038 W/m*K

0310125M BonuPipe 75x5,6mm 5m 16 ISOLIERT PE 0,038 W/m*K

0310204M BonuFlex 50x3,5mm 25m 5 ISOLIERT XPE 0,035 W/m*K

0310205M BonuFlex 63x4,0mm 25m 5 ISOLIERT XPE 0,035 W/m*K

0310206M BonuFlex 75x4,5mm 25m 3 ISOLIERT XPE 0,035 W/m*K

0310214M BonuPipe 50x2,4mm 5m 10 ISOLIERT XPE 0,035 W/m*K

0310215M BonuPipe 63x3,0mm 5m 10 ISOLIERT XPE 0,035 W/m*K

0310216M BonuPipe 75x3,6mm 5m 10 ISOLIERT XPE 0,035 W/m*K

0310223M BonuPipe 50x3,7mm 5m 16 ISOLIERT XPE 0,035 W/m*K

0310224M BonuPipe 63x4,7mm 5m 16 ISOLIERT XPE 0,035 W/m*K

0310225M BonuPipe 75x5,6mm 5m 16 ISOLIERT XPE 0,035 W/m*K

BonuFlex / BonuPipe

Isolierte PVC-Rohre – 
eine Innovation für die Branche
Alle Installateure, Poolbauer, Leitungstechniker und Energiekostenrechner 
aufgepasst: Eine neue Norm ist in Vorbereitung! Damit soll ein unkontrollier-
ter Wärmeverlust in Leitungen und Schläuchen unterbunden und deshalb im 
Leitungsbau eine Energiekostenrechnung verpflichtend vorgeschrieben werden. 
Mit MAITEC sind sie heute schon für diese Vorgabe gerüstet, denn die Rohrlei-
tungsprofis haben ein patentiertes System im Portfolio, das diese Norm sogar über-
trifft. Konkret werden die Poolflex-Schläuche sowie die PVC-Druckrohre optional in 
vorisolierter Ausführung angeboten. Das patentierte System zeichnet nicht nur eine hervorragende Dämm-
eigenschaft, sondern auch eine überaus lange Lebensdauer aus. So wird der thermische Wirkungsgrad, der 
in der Energiekostenrechnung berücksichtigt werden muss, über die gesetzliche Vorgabe hinaus erhöht. 
Zugleich stellt diese Investition für den Bauherren auch einen wirtschaftlichen Nutzen dar, weil damit die 
Kosten für Wärmeverluste in den Leitungsnetzen beträchtlich reduziert werden.

Einmal mehr ist damit deutlich gemacht, dass MAITEC nicht nur im Sinne 
des Umweltschutzes und der Nachhaltigkeit denkt und agiert, sondern 
dieses Denken immer auch im Sinne eines wirtschaftlichen Nutzens in ein 
umfassendes und ganzheitliches Gesamtkonzept einbettet.

PRODUKT

NEU
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Zink Opferanode PVC – Ideal für Salzwasserpools

Art.-Nr Dimension PN VPE A B d D D1 I Z I1 Gewicht (kg)

0181161M 50mm 3,5 1 40 25 50 61 84 57 25,5 188 0,410

0181162M 63mm 3,5 1 60 25 63 76 95 72 34 220 0,780

PVC Zink Opferanode – 
wirkungsvoller Korrisionsschutz
Weil in Rohrleitungssystemen meist verschiedene Metalle zum Einsatz kommen, steigt die Korrosionsanfälligkeit 
des Systems insgesamt. Dies deshalb, weil durch das sogenannte „galvanische Gefälle“ oder die „galvanische Kor-
rosion“ unterschiedliche chemische Prozesse ausgelöst werden und damit Metalle mit einer höheren Korrosions-
neigung (unedlere Metalle), die in einem System mit edleren Metallen durch Wasser oder andere elektrisch leitfä-
hige Medien verbunden sind, noch leichter korrodieren. Dieser Korrosionsdruck kann aber ganz einfach durch den 
Einsatz von Opferanoden unterbunden werden. Alle Edelstahlkomponenten werden langfristig geschützt.
MAITEC hat aus diesem Grund die Zink Opferanode weiterentwickelt und nun einheitlich in den Dimensionen  
50 und 63 mm mit neuen Dichtungen versehen sowie mit einem Erdungsanschluss ausgestattet. Obwohl die 
Opferanode in einer PVC-Komponente integriert ist, macht der Erdungsanschluss Sinn, weil damit die korrosions-
hemmende Wirkung in diesem elektrochemischen Prozess unterstützt wird. Zusätzlich wurde das Tauschen der 
Anode selbst erleichtert, weil sie auf der Innenseite eines einfach abschraubbaren und damit leicht tauschbaren 
Deckels montiert ist.

Mit der nochmals verbesserten Zink Opferanode stellen Sie sicher, einen entscheidenden Beitrag zur Verlängerung 
der Lebensdauer von Leitungssystemen zu leisten.
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Perfekt und sicher 
aufeinander abgestimmt
Die SAFE-Serie von MAITEC wurde erneut erweitert und darum noch sicherer 
im Einbau und in der Anwendung. Die perfekt aufeinander abgestimmten 
Qualitätsprodukte von PLIMAT wurden um neue Ventile mit Schlauchtüllen 
ergänzt, zudem wurde eine mit der Serie kompatible Tülle zum Nachrüsten in 
das passgenaue SAFE-System integriert. Damit wird die Baureihe „SAFE“ einmal 
mehr dem Ziel gerecht, den hohen Ansprüchen der Industrie sowie der Profes-
sionisten in der Wassertechnik zu genügen.

Fragen Sie uns, wir beraten Sie gerne über das umfangreiche Komplettangebot 
aus der SAFE-Serie, die unserem kontinuierlichen Verbesserungsanspruch ge-
recht werdend, auch ständig erweitert und verbessert wird. Wir orientieren uns 
an den Anforderungen der Profis. Denn MAITEC steht für ein Produktsortiment 
mit weitreichendem Dienstleistungsangebot von Profis für Profis. Das ist SAFE.

PVC 3-Wege-Kugelhahn mit T-Bohrung, Klebemuffe x Klebemuffe x Klebemuffe

Art.-Nr Dimension PN

0112604M 40mm x 40mm x 40mm 16

0112605M 50mm x 50mm x 50mm 16

0112606M 63mm x 63mm x 63mm 16

0112607M 75mm x 75mm x 75mm 16

NEU

austauschbar

interchangeable

Safe Serie

Art.-Nr Bezeichnung Dimension PN

0111684M PVC Kugelhahn 1 1/2“AG x 38/32 Schlauchtülle 10

0111694M PVC Kugelhahn 2x Schlauchtülle 38/32 10

0111567M PVC Kegelrückschlagventil "transparent" 2x Schlauchtülle 38/32 10

1410227M PVC Einlegeteil/Tülle 38/32

PVC Kugelhahn / PVC Kegelrückschlagventil

geeignet zum Nachrüstern für alle „Safe Ventile“ der Dimension d40mm & d50mm
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Maximale Transparenz
Eine weitere wichtige Ergänzung in der PVC-SAFE-Serie sind die neuen Schaugläser 
von PLIMAT. Mit vielen Kompontenten des Systems kombinierbar ermöglicht dieser 
transparente Ventilkörper eine visuelle Inspektion des Flüssigkeitsstandes sowie 
eine Beurteilung des Zustandes oder des Flusses im Leitungssystem. Das Schauglas 
ist robust, besonders beständig gegen Chemikalien und gewährleistet so maxima-
le Transparenz und optimale Kontrolle des Medientransports. Damit können Sie 
sicher überprüfen, ob Ihre Anlage optimal funktioniert. Das ist SAFE.

Optimale Entleerung
Multifunktionswinkel: zum Befüllen, Entleeren, Entlüften oder auch zur Messwasserentnahme 
geeignet. Durch diese Ausführung ist er für viele weitere Anwendungen in der Rohrleitungs-
technik ideal einsetzbar.

Art.-Nr Dimension PN Ausführung

0119050M 50mm 10 2x Klebemuffe

0119051M 63mm 10 2x Klebemuffe

0119052M 75mm 10 2x Klebemuffe

0119053M 90mm 10 2x Klebemuffe

0119054M 110mm 10 2x Klebemuffe

Art.-Nr Dimension PN Beschreibung

0111800 50mm 16 Entleerung 1/2“ oben

0111801 63mm 16 Entleerung 1/2“ oben

0111808M 63mm 16 Entleerung 3/4“ oben

0111802 75mm 16 Entleerung 1/2“ oben

0111803 90mm 16 Entleerung 3/4“ oben

0111804 110mm 16 Entleerung 1“ oben

0111798M 125mm 16 Entleerung 1“ oben

0111799M 125mm 16 Entleerung 2“ oben

0111806 160mm 16 Entleerung 2“ oben

PVC Schauglas

PVC Winkel 90° mit Entleerung

austauschbar

interchangeable

Safe Serie
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Belastbare Verbindung
Glasfaserverstärkter Kunststoff (GFK), umgangssprachlich als Fiberglas benannt, zeichnet sich durch 
sehr hohe Bruchdehnung und ein ideales Korrosionsverhalten aus. Zudem ist GFK besonders beständig 
gegenüber Chemikalien aller Art. Aus diesem Grund ist das Material auch optimal für die Produktion von 
Losflanschen: robust, langlebig und beständig auch bei höchsten Belastungen im Anlagenbau, das  sind die 
zentralen Merkmale der herausragenden Produkteigenschaften der GFK Losflansche. Damit ist eine zuver-
lässige, sichere und dichte Verbindung mit unseren PVC Bundbuchsen gewährleistet.

Optimaler Materialübergang
Gerade weil PVC (Polyvinylchlorid) und PE (Polyethylen) in der Rohrleitungstechnik sehr weit verbreitet 
sind, beide Materialien aber ein unterschiedliches Verhalten zeigen, spielen PVC/PE-Verschraubungen eine 
entscheidende Rolle. Sie stellen heute eine notwendige Ergänzung im Portfolio dar. Denn damit können 
einfach und kostengünstig PVC- und PE-Rohre sicher verbunden werden. 
Das Produkt ist einfach zu installieren und erfüllt selbst in sehr anspruchsvollen Systemumgebungen, 
von Trinkwasserleitungen bis hin zu Leitungssystemen in der Industrie, alle relevanten Anforderungen.

Art.-Nr Dimension PN

0111174M 50mm DN40 10/16

0111175M 63mm DN50 10/16

0111176M 75mm DN65 10/16

0111177M 90mm DN80 10/16

0111178M 110mm DN100 10/16

0111179M 140mm DN125 10/16

0111180M 160mm DN150 10/16

0111181M 200mm DN200 10

0111182M 225mm DN200 10

Art.-Nr Dimension PN

0119040M 50mm Muffe x Stutzen 10

0119041M 63mm Muffe x Stutzen 10

0119042M 75mm Muffe x Stutzen 10

0119043M 90mm Muffe x Stutzen 10

0119044M 110mm Muffe x Stutzen 10

PP-GFK Losflansch

PVC/PE Verschraubung

15
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Art.-Nr Dimension Länge PN

0309078M 50x2,4mm 6cm 16

0309079M 63x3,0mm 7,5cm 16

PVC Rohstutzen

PVC Motor-Kugelhahn, Antrieb stromlos geschlossen (Notstellfunktion)

PVC Motor-Kugelhahn, Antrieb AUF-ZU Funktion

Art.-Nr Dimension PN Watt

0112542M 25mm 16 7

0112543M 32mm 16 7

0112544M 40mm 16 7

0112545M 50mm 16 7

0112546M 63mm 16 7

0112547M 75mm 10 11

0112548M 90mm 10 11

0112549M 110mm 10 11

Art.-Nr Dimension PN Watt

0112552M 25mm 16 3

0112553M 32mm 16 3

0112554M 40mm 16 3

0112555M 50mm 16 3

0112556M 63mm 16 3

0112557M 75mm 10 5

0112558M 90mm 10 5

0112559M 110mm 10 5

Effektiv und unkompliziert
PVC-Rohrstutzen sind einfach in der Ausführung aber äußerst effektiv in der Anwendung. Mit diesen Verbindungs-
stücken können PVC-Rohre sicher zusammengefügt werden, egal in welchem Anwendungsfall. Von der Wasser- und 
Abwasserwirtschaft bis zu Bewässerungslösungen, bei chemischen Anwendungen oder in industriellen Anlagen – die-
ser Rohrstutzen ist robust, korrosionsbeständig und äußerst zeitsparend zu installieren. Der PVC-Rohrstutzen ist sehr 
effektiv, weil er eine enorme Zeitersparnis bei der Installation von Rohrleitungen ermöglicht, was die Arbeitsabläufe 
beschleunigt und die Effizienz bei der Montage erheblich steigert.

Präzise und zuverlässig
PVC-Motorkugelhähne von MAITEC gewährleisten eine komfortable und zuverlässige Steuerung des Durchflusses in 
einer Vielzahl von Anwendungen und Einsatzmöglichkeiten. Die Motorkugelhähne gibt es in zwei Varianten: einmal 
mit Notstellfunktion, die ein schnelles Abschalten ermöglicht und einmal mit auf-und-zu-Funktion für präzise Durch-
flussregulierung.
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Klemmverschraubungen für Poolflex

Art.-Nr Bezeichnung Dimension PN Beschreibung

7009218M PVC Winkel 90° 50mm 6 Klemm x Klebemuffe

7009219M PVC Winkel 90° 63mm 6 Klemm x Klebemuffe

7013169 PVC Kupplung ZeeFlex 50mm 6 Klebestutzen x Klemm

7013170 PVC Kupplung ZeeFlex 63mm 6 Klebestutzen x Klemm

7013171 PVC Kupplung ZeeFlex 50mm 6 Klebemuffe x Klemm

7013172 PVC Kupplung ZeeFlex 63mm 6 Klebemuffe x Klemm

7013173 PVC Kupplung mit O-Ring ZeeFlex 50mm x 1 1/2" 6 Klemm x AG

7013174 PVC Kupplung mit O-Ring ZeeFlex 63mm x 2" 6 Klemm x AG

7013178M PVC Kupplung mit O-Ring ZeeFlex 50mm x 2" 6 Klemm x AG

7013176 PVC Kupplung ZeeFlex 50mm x 1 1/2" 6 Klemm x IG

7013177 PVC Kupplung ZeeFlex 63mm x 2" 6 Klemm x IG

Erstklassige Ergebnisse 
auf der ganzen Länge
Maximale Qualität in der Fluidtechnik – dafür steht die breite Palette der 
Zeeflex-Produktserie von MAITEC. Diese Verbindungsstücke erfüllen höchste Vor-
gaben und ermöglichen auch innovative Lösungen von Individualanforderungen: 
Zeeflex gewährleistet ein zuverlässiges Ergebnis, selbst bei anspruchsvollsten Anwen-
dungen. Höchste Qualität in der Rohstoffgüte ist die Basis für dieses erstklassige Produkt, 
das unter strengsten Qualitätskontrollen hergestellt wird. Ein kontinuierlicher Prüfprozess 
sorgt dafür, dass das Ergebnis auf ganzer Länge begeistert und zu höchster Zufrieden-
heit führt – sowohl in der Installation als auch im langjährigen Betrieb einer Anlage.

17

ZEEFLEX
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Storz Kupplungen – 
Die Verbindung für schnelle und sichere Einsätze
Storz Kupplungen sind ein entscheidendes Element in der Welt der Feuerwehr- und Wasserlöschanlagen. 
Diese speziell entwickelten Kupplungen sind für ihre Schnelligkeit und Zuverlässigkeit bekannt.

STORZ Kupplung Tülle

STORZ Übergangskupplung

STORZ Kupplung IG

Art.-Nr Dimension Anschluss Typ Knaggenabstand

0431030 25mm Schlauchtülle D 31 mm

0431045 38mm Schlauchtülle C 66 mm

0431050 50mm Schlauchtülle C 66 mm

0431075 75mm Schlauchtülle B 89 mm

0431090 100mm Schlauchtülle A 133 mm

0431095 110mm Schlauchtülle A 133 mm

Art.-Nr Dimension Anschluss Typ

0431396 66 x 31 mm Kupplung Typ C auf Typ D

0431395 89 x 66 mm Kupplung Typ B auf Typ C

0431394 133 x 89 mm Kupplung Typ A auf Typ B

Art.-Nr Dimension Anschluss Typ Knaggenabstand

0431112 1/2" IG D 31mm

0431118 3/4" IG D 31mm

0431130 1" IG D 31mm

0431131 1" IG C 66mm

0431144 1 1/4" IG C 66mm

0431145 1 1/2" IG C 66mm

0431150 2" IG C 66mm

0431151 2 1/2" IG C 66mm

0431161 2 1/2" IG B 89mm

0431173 2" IG B 89mm

0431175 3" IG B 89mm

0431190 4" IG A 133mm

0431230 1" AG D 31 mm

0431231 1" AG C 66 mm

0431248 1 1/4" AG C 66 mm

0431249 1 1/2" AG C 66 mm

0431250 2" AG C 66 mm

0431260 2" AG B 89 mm

0431261 2 1/2" AG B 89 mm

0431275 3" AG B 89 mm
0431290 4" AG A 133 mm
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PP Absperrhahn

PP Absperrventil 

PRODUKT

Robust und beständig
Der Absperrhahn aus Polypropylen (PP) von Elysee ist ein manuell betriebenes Ablassventil, das für 
viele industrielle, landwirtschaftliche oder häusliche Anwendungen eingesetzt werden kann. Im Sorti-
ment kann der patentierte PP Absperrhahn mit gängigem und üblichem Zubehör (wie Tüllen, Tapes, 
Gewindeanschlüssen etc.) kombiniert werden. Er ist leicht in der Ausführung, einfach in der Installa-
tion, robust im Betrieb und zeichnet sich durch eine hervorragende chemische Beständigkeit aus. Selbst 
UV-Licht kann dem PP Absperrhahn nichts anhaben. Das Material selbst ist für einen breiten Tempera-
turbereich geeignet und so ideal für Kondensat-, Kühl- und Kaltwassersysteme.

Art.-Nr Dimension Anschluss Betriebsdruck

0111594M 1/2" AG x Klickanschluss PN4

0111595M 3/4" AG x Klickanschluss PN4

Art.-Nr Dimension Arbeitsdruck L H D d1 l1

0121290M 20 x 20mm PN10 133,5 94,5 46 22 47

0121291M 25 x 25mm PN10 145,5 95,5 52,5 27 51,5

0121292M 32 x 32mm PN10 175 98,5 62,5 34 62

VERSCHRAUBUNG
modernes und 

innovatives Design

SPINDEL
Messing, nicht korrosiv 

und selbstregulierende Höhe

KÖRPER
höhste Qualität der eingesetzten 

und zertifizierten Rohstoffe

SYSTEM
bruchfest, nicht korrosiv, hält 

stärksten Belastungen stand und 
kann platzsparend auf engstem 

Raum eingesetzt werden

GRIFF
ergonomisches Design 
in rutschfester Ausführung

STÜTZRING
stabile Verbindung

SPLITRING
hält das Rohr sicher und 
fest im fertigen System 

und stell sicher, dass die 
Verbindung auch unter 

hohem Druck hält

O-RING
lebensmitteltauglich
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VON PROFIS.
    FÜR PROFIS.

ÖSTERREICH

Wirtschaftspark Straße 3/4
4482 Ennsdorf
+43 (0) 7223 82 700
info@maitec.at

DEUTSCHLAND

Grüntenstraße 4
87789 Woringen
+49 (0) 8331 49843-0
info@maitec-armaturen.de

SCHWEIZ

+43 (0) 7223 82 700 19
info@maitec.ch

quality
since2007

www.maitec.com


